1-Tages-Praxis-Intensiv-Seminar
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...TRAINING FOR SUCCESS

Frank Stefan Ali & Daniel Krespach
SALES-PROFI - BASIS-SCHULUNG II11

Erkennen Sie Ihre Moglichkeiten! In diesem Vertriebsworkshop stehen praxis-
nahe Ubungen im Vordergrund, mit denen Sie Ihre Gesprachskompetenz und
Ihre Effektivitat erheblich entwickeln und verbessern.

SEMINARINHALT:

® Einwandbehandlung
® Nutzenargumentation
® Ja-StraBe

Fur die Kontaktphase, Bedarfsanalyse, Angebotsphase & Abschlussphase
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Frank Stefan Ali
Diplom-Sozialwissenschaftler Daniel Krespach
Vertriebscoach CEO - Griinder M2energie GmbH



